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Ozet

Ana dili olarak Tiirkge 6gretiminin temel amaci, 6grencilerin temel dil becerilerini
ve dolayisiyla iletigim becerilerini gelistirmektir. Béylelikle 6grencilerin iyi birer
dinleyici ve okur olarak anlama becerilerini ve iyi birer konugmaci ve yazar
olarak anlatma becerilerini gelistirmeleri hedeflenir. Bu hedefe ulagilmast,
ogrencilerin etkili iletigim becerilerinin de gelismesini saglar. Etkili iletisim kuran
bireyler topluma uyum saglar ve amaglarina daha kolay ulagir. Tkna kavrami
etkili iletisim kurmada olduk¢a 6nemlidir. 21. yiizyillda gegmise gore daha
miihim bir beceri héline gelen ikna, artik giincel hayatta insanlarin karsisina
stirekli ¢tkmaktadir. Medyanin ve 6zellikle de sosyal medyanin yayginlagmasi
ile insanlar her giin yiizlerce hatta binlerce ikna edici mesajla kars1 kargiya
kalmaktadir. Bu sebeple ikna edici mesajlar1 ¢oziimleme ve ikna edici metinler
olugturabilme becerisi okullarda ele alinan beceriler hiline gelmistir. Tiirkge
Dersi Ogretim Programr’nda (2024) da ikna kavramina ve ikna edici yazma
becerisine bu sebeple 6nem verilmistir ve 6grencilerin kademe kademe ikna
edici metin olusturmalari istenmistir.

Bu ¢aligmada iletisim siireci ve ikna ile ilgili bilgiler verildikten sonra bagarili bir
iknacinin dili ve psikolojik unsurlart nasil kullanmasi gerektigi ortaya konmaya
cahigilmugtir. Dogru sozciikleri kullanmanin insanin duygularini ve diigiincelerini
degistirmeyi kolaylastirdigy; psikolojik unsurlarda ise karsilikta bulunma, baghilik
ve tutarlilik, toplumsal kanit, sevgi, otorite, kitlik, karsitlik ve uzlagma ilkelerinin
ikna etmedeki rolii ele alinmugtir. Tiirkge Dersi Ogretim Programr’nin (2024)
ikna ve ikna edici yazmay1 nasil ele aldig1 ortaya konduktan sonra ikna edici
yazma kavramina ve ikna edici yazma unsurlarma yer verilmistir. Calismanin
sonunda yapay zeka dil modellerinden biri olan ChapGPT kullanilarak ikna
edici bir metnin nasil olugturulabilecegi uygulamali olarak gosterilmistir. Dogru
istemlerin yazilmasi ile ikna edici metnin unsurlari ve dolayistyla ikna edici bir
metin ortaya konmugtur.
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1. Girig

Tirkiye’de ilkokul ve ortaokullardaki Tiirkge 6gretiminde temel amag
ogrencilerin temel dil becerilerini gelistirmektir. Temel dil becerileri olarak
adlandirilan dinleme/izleme ve okuma becerileri, anlama becerileri; konugma
ve yazma becerileri ise anlatma becerileridir. Cevresinde ve medya araglarinda
olup bitenleri etkili bir gekilde dinleyip izleyen ve yazili materyalleri okuyarak
bilgi edinen bireyler anlama becerilerini gelistirir; anladiklarin etkili bir
bigimde konugarak veya yazarak ifade edebilen, insanlari etkileyebilen bireyler
de anlatma becerilerini gelistirir. Dolayisiyla dil becerileri geligmis insanlar
gevreleriyle daha etkili iletisim kurar ve iletisimde diger insanlara gore daha
bagarili olur. Dil becerilerinin gelistirilmeye ¢aligtimasindaki esas amag bireylerin
etkili iletigim becerisini gelistirebilmektir.

Tletigim siirecinde insanlar duygu, diisiince, inang, tutum ve davransglarini
yazili, sozlii veya sozsiiz yollarla bagkalarina iletir. Tletisimde eglendirmek,
egitmek, sadece anlatmak gibi farkli amaglar olabilir ancak temelde bir bilgi
aktarma stireci vardir. Yani iletisim siireci bilgi ve goriislerin gondericiden
(kaynaktan) hedefe (aliciya) aktarilma siirecidir (Hick & Place, 1963). Bu
aktarim siirecinde kaynagin amacina uygun olarak metinlerin yapisi da farklilik
gosterir. Ornegin kaynak, bir konu hakkinda bilgi vermek istiyorsa bilgilendirici/
agiklayici, bir olay anlatmak istiyorsa 6ykiileyici, bir durumu, yeri ya da kisiyi
tanitmak istiyorsa betimleyici, bir konuya insanlar1 inandirmak istiyorsa ikna
edici metin yapilart ortaya koyabilir. Bu noktada alicinin, kaynagin amacini
anlamasi ve metin yapisini ¢oziimleyerek sorgulamasi 6nemlidir.

Giintimiizde teknolojinin hizla gelismesi sonucu insanlar bilgi ve veri
bombardimani altindadir. Gerek giinliitk yagamda ve insan iligkilerinde
gerekse teknolojinin olugturdugu sanal diinyada insanlar stirekli kendilerine
gonderilen bir¢ok mesaj1 almakta, ¢oziimlemekte ve bunlara uygun tepkiyi
olugturmaktadir. Glinliimiiz insanina ulagan mesajlarin gogunlugunu ise ikna
edici metinler olusturur. Giiniiniin gogunlugunu sosyal medyada, internet ve
bilgisayar kargisinda gegiren insanlarin kargisina stirekli reklamlar, markalar, bir
seyler anlatarak tiriin satmaya ¢aligan pazarlamacilar, bir konu hakkinda yorum
yapan ama aslinda takipgilerini etkilemeye ¢aligan sosyal medya fenomenleri,
dolandiricilar vs. ¢ikar. Bunlarin temel amact ise insanlari kendi fikirlerine
inandirip gikar elde etmektir. Bu noktada giinlimiiz insaninin ge¢gmisteki insana
gore bir becerisini oldukea gelistirmesi gerekli duruma gelmistir. Bu beceri ikna
edici metinleri analiz edebilme ve ikna edici metinler olugturabilme becerisidir.

Gegmigte uygulanan Tiirkge dersi 6gretim programlarinda ikna becerisine
oldukga az yer verilmis, ders kitaplarinda ise bir iki etkinlikle gegistirilmistir.
Clinkii ikna becerisi her dénemde 6nemli bir beceri olmakla birlikte, ge¢migte
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bugitinkii kadar hayati bir beceri degildi. Bugiin ise Ortaokul Tiirkge Dersi
Ogretim Programr’na (2024) bakildiginda 6grencilerin ikna edici metinleri
¢oziimlemeleri, iknanin psikolojik temellerini anlamalar1 ve kademe kademe
ikna edici paragraflar ve ikna edici metinler yazmalari istenmektedir. Programda
yer alan, 6grencilerin “dinleme/izleme, konusma, okuma ve yazma becerilerini
gelistirmeleri”, “okuduklarini, dinlediklerini/izlediklerini anlayarak elestirel
bir bakig agisiyla degerlendirmeleri”, “duygu ve diisiincelerini Tiirk¢enin
zengin ifade olanaklarindan faydalanarak anlatabilmeleri”, “basili materyaller
ile ¢oklu ortam kaynaklarindan bilgiye erigme; ulagtiklar: bilgiyi diizenleme,
sorgulama, kullanma ve {iretme becerilerini gelistirmeleri” (s. 5) hedefleri
de goz Oniine alindiginda programin; arastiran, anlayan, bilgileri ve bilgi
kaynaklarini elestiren, sorgulayan ve tiim bunlardan sonra edindigi bilgileri
ikna edici bir gekilde anlatan bireyler yetistirmeyi amagladig goriilmektedir.

Tiim bunlardan hareketle denilebilir ki teknolojinin gelismesi ile her giin
binlerce ikna edici mesajla kargilagan gliniimiiz insani, igerisinde maniptile
edici mesajlarin da bulundugu bu mesajlar1 dogru analiz etmeyi ve kendisi
de ikna edici mesajlar iiretmeyi 6grenmelidir. Bunun igin bu ¢aligmada
“Tletigim Siireci ve Tkna, Tknanin Psikolojisi, Ortaokul Tiirkge Dersi Ogretim
Programr’nda Ikna, Tkna Edici Yazma, Tkna Edici Metin Olugturmada Yapay
Zeka Destegi” ana baghklarina yer verilmis ve ¢agin geregi olarak ikna edici
metinleri yazarken yapay zekadan nasil yararlanilabileceg; ile ilgili uygulamali
ornekler de sunulmusgtur.

2. 1letisim Siireci ve Tkna

“Tletigim” Tiirkge Sozliik’te “Duygu, diisiince veya bilgilerin akla gelebilecek
her tiirlii yolla bagkalarina aktarilmasi; bildirigsim, haberlegme, komiinikasyon”
(Tiirk Dil Kurumu, t.y.). olarak tanimlanir. Tletisim sayesinde insanlar toplum
igerisindeki diger insanlarla bir arada yasayabilir, kendini onlara anlatabilir,
onlari etkileyebilir ve toplum igerisinde yer bulabilirler. Ayrica iletigim sayesinde
insanlar gegmiste yagamig insanlarin olugturdugu bilgi birikimini 6grenebilir,
inang ve degerleri benimseyebilir ve bunlar1 da sonraki kugaklara aktarabilirler.
Tletisim, insan yasaminin uyum icerisinde devam etmesi igin olduk¢a Gnemlidir
(Yatkin, 2003).

Topsiimer, Elden ve Yurdakul (2014: 13) iletisimi “haber, bilgi, duygu,
diigiince ve tutumlarin simgeler sistemi araciligy ile kigiler veya gruplar arasinda
ya da toplumsal diizeyde degis tokus edildigi dinamik bir siiregtir.” diye
tanimlar. Bu siiregte iletisimin ogeleri agagidaki gibi etkilesim igerisindedir:
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Kaynak B4 Mesaj ““ Kanal ﬁ

| |
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Sekil 1: Tletigim Siiveci

Sekil I’de iletigim siirecinin 6gelerinin kaynak, mesaj, kodlama, kanal, alict
ve geri bildirim oldugu goriilmektedir. Bu 6geler kisaca tanitilacak olursa;
kaynak iletigim siirecini baglatan, bir mesaj olusturarak aliciya gonderendir.
Mesaj, kaynagin alicrya iletmek istedikleridir ve kaynak neleri kodlayip alicrya
gonderiyorsa bunlarin tamamina mesaj denir (Giiz, 1998). Kodlama, mesajin
sistemli bir sekilde sembollerle iletilmeye uygun hale getirilmesidir (Tutar ve
Yilmaz, 2003). Kanal, kaynak ile alic1 arasindaki iletisim ortamidir. Yazi, sz,
ses, beden hareketleri, gorseller, say1, miizik birer kanaldir (Topstimer, Elden
ve Yurdakul, 2014; Evliyaoglu, 1987). Alici, mesajin gonderildigi kigidir.
Geri bildirim ise alicinin kaynaktan gelen mesaja tepki vermesidir (Mcquail

ve Windahl, 1993).

Aslinda iletigim bir mesaj iiretme, gonderme ve mesajlari algilama siirecidir.
Tletisim kurmaktaki asil amag insanlar1 gonderilen mesajlarla etkilemek ve
mesaja muhatap insanlarin tutum ve davraniglarini degistirmeye ¢aligmaktir
(Tutar ve Yilmaz, 2003). Bu noktada iletisim siirecinde devreye “ikna”
girer. Tiirkge Sozliik’te “Bir konuda birinin inanmasini saglama, inandirma,
kandirma.” (Tiirk Dil Kurumu, t.y.). olarak tanimlanan iknanin literatiirde
farklt tanimlari yapilmustir. Tkna, insanlarin davrans ve diisiincelerini belirli
stratejiler kullanarak etkileme, deger ve inanglar1 benimsetme kabiliyetidir
(Hogan, 2007: 20). Tkna, davrans ve tutumlart kimseyi zorlamadan etkilemeye
calisan bir iletigim siirecidir (Newsam, Allen, & Turk, 1989: 153). Tkna,
istenilen hedeflerin ortaya ¢ikarilmasi amaciyla gergeklestirilmig iletigim
stirecidir (Oyman, 2012: 4). Tkna, kargidaki kisi veya grubun bir tutumu,
diigiinceyi, eylemi kabul edilebilir ve mantiga uygun olarak algilamasi igin
olusturulan yonlendirme ve etkileme siirecidir (Biiyiikkantarcioglu, 2007).
Tkna, insanlarin diisiincelerinin sozciiklerle istenilen bigimde olugturulmast
sanatidir (Janis, 1968).
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Yukaridaki tanimlardan hareketle iknanin insanlarin goriis, diisiince,
davrang, tutum ve inanglarini gesitli etkileme yontemleri kullanarak, zorlamadan
degistirmeyi hedefleyen bir iletigim siireci oldugu soylenebilir.

Tkna kavran tarihte kargimiza ilk defa “retorik” kavramu igerisinde gikar.
Aristo retorigi, bir konugmada konugmacinin elinde var olan inandirma
yollarini kullanabilme melekesi olarak tanimlar (Aristotales, 2001: 37). Meyer’e
gore (2004: 10) tarihte retorik tanimlarinda ti¢ 6nemli noktaya deginilmistir.
Bunlar konugmacinin 6nemi, dinleyicinin rolii ve konugmaci ile dinleyici
arasindaki dil ve diigiincelerin agirhigidir. Aristo ikna edici iletisgimde i temel
eleman oldugunu séyler. Bunlar ethos, pathos ve logostur. Ethos konugmacinin
ozelliklerini ele alir. Konugmacinin diiriist ve deneyimli olmasi, giyimi, dig
goriiniisii, beden dili, dili kullanis1 ve konugma sekli gibi 6zellikleri ikna siirecini
etkiler. Pathos konugmacinin kendisini dinleyenleri etkilemek igin kullandig1
duygulardir. Tkna edilecek kitlenin 6zelliklerinin bilinmesi konusmacinin
onlar1 ikna etmesini de kolaylastirir. Logos konugmanin mantikli olmasidir
(Aristotales, 2001). M.O. 5. ve 4. yiizyillara dayanan bu bilgilerin bugiin de
gegerliligini korudugu soylenebilir. Ancak aradan gegen yiizyillarda ikna ile
ilgili oldukga fazla bilimsel aragtirma da ortaya konmustur.

21. yiizyila gelindiginde ikna kavraminin artik ge¢mistekinden ¢ok daha
giindemde oldugunu séylemek miimkiindiir. Teknolojinin geligmesi ile kitle
iletigim araglarinin ve internetin yayginlagmasi, insanlarin her giin yiizlerce
hatta binlerce ikna edici mesajla karsilasmasina neden olmaktadir. Bu ikna
edici mesajlar sozli, yazili veya gorsel iletigim 6geleri ile olusturulmug olabilir.
Ister sozlii veya yazili isterse gorsel unsurlarla olusturulmus olsun, ikna edici
mesajda dil kullanimi oldukg¢a 6nemlidir. Ayrica insanlart ikna etmek igin
dil araciligryla birgok yontem ve teknik de kullaniimaktadir. Bu da iknanin
psikolojik boyutuyla ilgilidir. Bu sebeple 6grencilere ikna kavraminin, iknanin
psikolojisinin, ikna edici yontem ve tekniklerin, yazili ve sozlii anlatimlarda
iknay1 nasil kullanabileceklerinin egitiminin verilmesi oldukg¢a 6nemlidir.
Ayrica iknanin 6tesinde, insanlarin manipiile edilerek kandirildigi durumlarin
da arttig1 gbz 6niine alininca, kiigiik yaglarda verilen bu egitimlerin insanlarin
kandirilmasini engellemek i¢in de oldukg¢a 6nemli oldugunu vurgulamak
gerekir.

Bagarilt bir iknact temelde iki unsuru iyi kullanmaktadir. Bunlardan biri
dil digeri de psikolojik unsurlardir. Dil, insanin diinyayr anlama ve kendini
anlatma aracidir. Ayni zamanda dil, iletigimi kurabilmek igin bir kanaldr.

Dil; diisiinceyi dogrudan etkiler, mesaji sekillendirir. Insanlar dili kendi
anlayiglarina, ozelliklerine, hedeflerine, becerilerine gore istedigi gibi
sekillendirebilir. Insanin hayatindaki bir¢ok bagarst dili kullanma becerisine
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baglidir. Dil, bireyin diinyay: analiz etmesine yardimci oldugu gibi igerdigi
gii¢ ile bireyin diinyaya bakigini da etkiler ve diger insanlarla iliski kurmasina
ve bu iligkileri stirdiirmesine olanak tanr. Insan kelimelerle, ciimlelerle, beden
diliyle ve sesle diinyaya olan yaklagimini agiklar (Mulholland, 1994). Dil,
iknanin en etkili silahidir. Dili dogru ve etkili kullanmak, dogru zamanlama ile
nerede, nasil konugulacagini bilmek ve gerektiginde dinlemeyi bagarabilmek
iknada olduk¢a 6nemlidir. (Kirscner, 1994).

Insanlarin diisiincelerini degistirmek ve onlari belirli hedefler dogrultusunda
yonlendirmek i¢in en etkili arag, dogru sozctikleri kullanmaktir. Tam zamaninda
kullanilan dogru sozciikler zihinleri ve hayatlar1 degistirebilir (Hogan &
Spekman, 2012: 19). Dil ile ikna arasinda 6nemli bir iliski vardir ve s6zciikler
diisiince ve duygulari etkileme giiciine sahiptir. Ornegin politikacilar dili
iyl kullanmay1 6grenen kisilerdir ve iilkede yaganmig bir ekonomik sikintry1
“ekonominin olumsuz yonde biiyiimesi” olarak tanimlayabilirler. Dikkat
edilirse olumsuz durum, “biiytimek” gibi zihinde olumlu duygular ¢agristiran
bir kelime kullanilarak rahatsiz edici olmaktan uzaklagtiriimustir (Borg, 2012).

Bagarili bir iknaci dili iyi kullandigi gibi psikolojik unsurlari da iyi kullanur.
Bir insan1 ya da insan grubunu ikna etmek igin siiphesiz insanin psikolojik
ozelliklerini ve tepkilerini iyi bilmek gerekir. Insanlarin belirli davranig
kaliplarina hangi tepkileri verdigini, neye evet deme egiliminde oldugunu
bilmek; iknact igin 6nemlidir. Bu sebeple “Tknanin Psikolojisi” baghg altinda
ikna etmek i¢in 6nem arz eden bazi temel ilkelere deginilmistir.

3. Iknanin Psikolojisi

Profesor Cialdini, insanlarin giinliik hayatin karmagasinda hizlica dogru
kararlar alabilmek i¢in otomatik tepkiler verme egiliminde oldugunu
sOylemektedir. Bu soylemini hayvan davraniglarini inceleyen bilim dali
olan etolojinin galigmalariyla da desteklemektedir. Etologlar, hayvanlarin
birgogunun “sabit hareketler modeli” ad1 verilen bir modele gore tepkiler
verdiklerini gozlemlemistir. Ornegin bir disi hindi yavrularini tanimak igin
yalnizca onlarin “glu glu” seslerini dinler. Yavrular bu sesi ¢ikardig siirece
disi hindi onlar1 kucaklamaya devam etmektedir. Yavrularin goriintiileri ve
diger davraniglar disi hindi i¢in pek de 6nemli degildir. Hatta digi hindi bilim
insanlarinin deneyinde oyuncak bir kokarcanin igine yerlestirilmis teypte glu
glu seslerini duydugu igin kokarcaya yavrusu gibi davranmakta, onu diger
yavrular: gibi kucaklamaktadir. Yavrularindan biri bu sesi gtkarmazsa da onu
oldiirebilmektedir. Demek ki disi hindiler igin “glu glu” sesleri bir davranig
tetikleyicisidir. Benzer sekilde insanlar da tetikleyici 6zelliklere cevap verir.
Insanlarda otomatik tepkiyi tetikleyen bu davranis kaliplart hayvanlarinkinden
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daha karmagik olsa da insan hareketlerini yonlendirecek inanilmaz giiglere
sahiptir. Tetikleyici 6zellige otomatik tepki veren kisi genellikle zamandan,
enerjiden, akil kapasitesinden tasarruf saglamig olur. Ancak bazen de otomatik
tepkiler vermek, tepki veren kisiyi zarara ugratabilir ¢linkii bazen bazi bireyler
tetikleyici 6zellikleri manipiile ederek insanlari zarara ugratip kendileri ¢ikar
saglamaya galisir (Cialdini, 2001).

Cialdinr’ye gore (2001) insan davraniglarini yonlendiren alti temel ilke vardur.
Insanlar bu ilkeler dogrultusunda davranislarini diizenler. Bunlar kargilikta
bulunma, baghlik ve tutarlilhk, toplumsal kanit, sevgi, otorite, kithk (azlik)
ilkeleridir. Ortaokul Tiirkge Dersi Ogretim Programr’nda (2024) da bu ilkelere
yer verilmig ve ikna becerisini gelistirmek igin bu ilkelerden yararlanilmasi
gerektigi belirtilmistir. Ayrica bu ilkelere ek olarak “karsithik ve uzlagma”
ilkelerine de yer verilmistir. Agagida bu ilkelerin belirleyici yonleri agiklanmugtir:

3.1. Karsilikta Bulunma

Kargilikta bulunma ilkesi, birinin bize yaptig: iyilige karsilik bizim de
ona iyilik yapma ihtiyact hissetmemize dayanir. Biri bize iyilik yaparsa biz
de ona iyilik yapmaliyiz, biri bizi dogum giiniine davet ederse biz de onu
dogum giinlimiize davet etmeliyiz, biri bize hediye verirse biz de ona hediye
vermeliyiz. Kargilikta bulunma kuralina gore insanlarin bize yaptiklar iyiliklere,
davetiyelere, hediyelere biz de karsilik vermeliyiz (Cialdini, 2001: 42). Yapilan
aragtirmalara gore karsilikta bulunma, biitiin toplumlarda uygulanan bir
kuraldir. Diinyanin neresine giderseniz gidin insanlar yapilan iyiliklere kargilik
vermek ister (Gouldner, 1960). Karsilik verme ihtiyaci insanlarin toplumsal
yagaminin bir pargasidir. Kargilikta bulunma ilkesi sayesinde ge¢miste yagayan
insanlar, zorlu doga kosullarinda birbirine iyilik yaparak hayatta kalmugtir.
Giintimiizde de insanlar bu kurali her alanda oldukga sik kullanmaktadir.
Ornegin markette galigan bir satig elemaninin markette aligveris yapan insanlara
bazi tirlinler uzatarak onlarin tadina bakmasini istemesi kargilikta bulunma
ilkesine dayanir. Boylelikle iiriiniin tadina bakan kiginin kargilikta bulunma
ilkesi geregince {irtini satin alma ihtimali artmaktadur.

3.2. Baglilik ve Tutarlilik

Baglilik ve tutarhilik ilkesi insanlarin bir se¢im yaptiginda, bir konu
hakkinda fikrini beyan ettiginde, bir taahhiitte bulundugunda se¢imlerinde,
fikirlerinde ve taahhiitlerinde tutarl davranmak igin kigisel ve toplumsal baski
hissetmesinden dogar. Dolayisiyla 6nceki séylemlerimiz ve davraniglarimizla
tutarlt davranma ihtiyaci hissederiz. Ayrica yanilma hissi yagamamak igin de 1yi
bir sey yaptigimiz konusunda kendimizi ikna eder ve boylelikle de kendimizi iyi
hissederiz (Fazio, Blascovich & Driscoll, 1992). Tutarsizlik, insanlar tarafindan
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sevilmeyen bir ozelliktir. Tutarsiz insanlar genellikle toplum tarafindan ikiyiizlii
olarak adlandirilir ve diglanir. Diger yandan yiiksek derecede tutarlilik gosteren
insanlar giilii, akilcl, diirtist ve istikrarl olarak goriiliir ve toplum tarafindan
benimsenir (Cialdini, 2001: 90). Bu sebeple de insanlar toplumda yer bulmak
ve sevilmek i¢in tutarli davranma egilimindedir.

3.3. Toplumsal Kanit

Insanlar dogruyu, diger insanlarin neyin dogru oldugunu diisiindiigiinii
ogrenerek tespit eder. Dolayistyla bir davranigin bir yerde dogru olup olmadigini
anlayabilmek igin bagkalarini gozlemler ve onlarmn yaptigin1 dogru olarak kabul
edip bu davranig1 tekrar ederiz. Dolayisiyla sinemada patlamig musirin bog
paketini nereye atacagimiza, otoyolda ne kadar hiz yapacagimiza, bir yemekte
tavugu nasil yiyecegimize karar verirken etrafimizdakileri gozlemler ve onlarin
yaptig1 gibi yapmaya karar veririz (Cialdini, 2001: 154). Ozellikle belirsizlik
durumlarinda bagkalarinin yaptig1 davraniglar bizim davraniglarimiza da yon
verir. Ancak bu durum kimi zaman kisa yoldan dogru davramgi sergilememizi
saglarken kimi zaman da diger insanlar gibi hatali davranmamiza neden
olabilir. Giinliik hayatta birgok kisi bizi ikna etmek i¢in bu yontemi kullanir.
Reklamlarda, tamitilan tirtind kullananlarin %99’unun bu tiriinden memnun
kaldiginin belirtilmesi, restoranlardaki bahgig kutularinda daha 6nce gelen
miigterilerin bir miktar bahgis biraktigin1 gostermek igin para birakilmasi,
yardim kampanyalarina para toplamak igin televizyon kanallarinda canli yayin
yapilmasi ve bagislanan miktarlarin ekrana yazilmasi toplumsal kanit ilkesi
geregidir.

3.4. Sevgi

Insanlar genellikle sevdikleri kigilere evet deme egilimindedir. Tanidigimiz ve
bildigimiz insanlar arasinda sevdigimiz kisileri kirmamaya 6zen gosteririz. Bu
sebeple de onlarin isteklerine genellikle evet deriz. Ancak sevginin bu giiciinii
aragtiran aragtirmacilar, yabancilarin bizim sevgimizi nasil kazanabildikleri ile
ilgili de aragtirmalar yapmuistir. Bu aragtirmalar sonucunda da fiziksel olarak
gekici olan, bize benzeyen, bize 6vgiide bulunan ve irtibat kurdugumuz-
1§ birligi yaptigimiz insanlar1 da sevme egiliminde oldugumuzu tespit
etmiglerdir. Dolayistyla bizi ikna etmek i¢in Once sevgimizi kazanmaya ¢aligan
ikna profesyonelleri ile kargilagabiliriz. Bu durumda temkinli olmali ve sevgi
duydugumuz kisi ile bize sundugu teklifin igerigini birbirinden ayirarak
kararlarimizi vermeliyiz (Cialdini, 2001).
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3.5. Otorite

Insanlar genellikle otomatik olarak otoriteye boyun egme ve kisa yoldan
karar verme egilimindedir. Bunu Milgram (1974) deneylerinde gormek
miimkiindiir: Profesor Milgram rastgele denekler bulur ve onlara 6grenme
ve hafizanin cezadan nasil etkilendigini aragtirdig bir deney yaptigini soyler.
Deneklerden biri tesadiifi olarak 6gretmen digeri ise 6grenci roliinii tistlenir.
Ogretmenin rolii 6grencinin bazi kelimeleri ezberleyip ezberleyemedigini
test etmektir ve her yanlig cevapta 6grenciye artan diizeyde elektrik soklari
verecektir. Arada bir paravan vardir ve aslinda 6grenci roliindeki denek ig
birlik¢idir. Deneyin asil amaci ise 6gretmen roliindeki denegin otoriteye boyun
egip elektrik soklar: tehlikeli diizeye ulagtiginda bile onlar1 6grenciye verip
vermeyecegini tespit etmektir. Deneyin sonuglar1 aragtirma ekibini oldukga
sagirtmugtir. Ciinkii deney 6ncesi ongoriiler bin denekten yalmizea birinin elektrik
soklarini 450 volta kadar devam ettirebilecegi yoniindedir. Ancak deneye katilan
her ti¢ kigiden ikisi otoriteye boyun egmis ve kargidan inleme ve aci sesleri
gelmesine ragmen elektrik soklarini sonuna kadar vermeye devam etmistir.
Bu deney insanlarin otoriteye itaat etme egiliminde oldugunu gostermektedir.
Insanlar genellikle zeki olarak gordiikleri bir otoritenin emirlerine uyarlar ve
kisa yoldan otomatik olarak uyma ve karar verme tepkisi gosterirler. Ayrica
otoriteye uyma davraniginda sembollere tepki verme egilimindedirler. Yani
tinvanlar, kiyafetler, pahali arabalar kisilerin otorite olarak goriilmesinde giiglii
etkenlerdir (Cialdini, 2001).

3.6. Kutlik (Azlik)

Bir seyin az olmas, zor erigilebilir olmasi o seyin insanlar tarafindan daha
degerli goriilmesine sebep olur. Tki nedenden dolay1 insanlar kitlik psikolojisine
kapilir. Bunlardan birincisi sayis1 azalan {iriiniin, nesnenin kaliteli oldugu
hakkinda kisa yoldan bir fikir edinilmesi ikincisi ise bir geyin az ulagilabilir
oldugu durumda insanin 6zgiirliigiinii kaybettigini diisiinmesidir. Bu sebeple
insanlar 6zgiirliigiinii kaybetmemek i¢in veya kaliteli {iriine kisa yoldan
ulagabilmek i¢in harekete gegme egiliminde olur. Bu teknigi kullanarak bizi ikna
etmeye ¢alisan ikna profesyonelleri genellikle 6nerdikleri tirtiniin miktarinin
veya zamaninin sinirlt oldugunu belirtirler. Magazalarda goriilen “sinirli sayida”
veya “indirimin son giinii” vurgularinin sebebi budur (Cialdini, 2001: 331).

3.7. Karsithik

Zithklar dikkat ¢eker. Birbirinin zitt1 olan nesnelerin, durumlarin, olaylarin
bir arada bulunmasi durumunda zihin bunlara dikkatini yogunlagtirir. Bu
sebeple zithiklarin ayni ortamda var olmasi, vurgulanmasi ikna agisindan
dikkat ¢ekicidir.
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3.8. Uzlagma

Ortaokul Tiirk¢e Dersi Ogretim Programr’na gore (2024) insanlar, diger
insanlarla uyum igerisinde olan, sorun ¢ikarmayan ayni zamanda sorunlara
¢oziim iiretme egiliminde olan insanlarla birlikte hareket etme, bunun tersini
yapanlardan da kaginma egilimindedir. Bu sebeple ¢evresine uyum saglayan
insanlar etrafindaki insanlar1 daha kolay ikna edebilir.

4. Ortaokul Tiirkge Dersi Ogretim Programr’nda Tkna

Ortaokul Tiirke Dersi Ogretim Programi (2024), iknaya dinleme/izleme,
okuma, konugma ve yazma alanlarinin tamaminda yer vermistir.

Programin “Dinleme/Izleme” beceri alaninda “Ogrenme Ciktist ve Siireg
Bilegenleri” baghg altinda “Dinlediginde/izlediginde kullanilan ikna etme
tekniklerini belirlemeye yonelik ¢oziimleme yapabilme a) Dinlediginde/
izlediginde bagvurulan ikna etme tekniklerini belirler. b) Belirledigi ikna etme
tekniklerinin birbirleriyle ve metinle iliskisini ortaya koyar.” ifadeleri yer alir. 7
ve 8. sinif 6grencilerinin kargihikta bulunma, tutarlilik, toplumsal kanit, sevgi
(hoslanma), otorite, kithk (azlik), karsithk ve uzlasma tekniklerini belirlemeleri
istenir (s. 39). Ayrica 7 ve 8. simif 6grencilerinin dinledikleri/izledikleri medya
metinlerinin igerigini ikna teknikleri agisindan degerlendirmeleri de istenir

(5.40).

Programin “Okuma” beceri alaninda 8. simf 6grencilerinin “ikna edici
metin yapilarina yonelik ¢aligmalar yapmasr™” istenir. (s. 45). Program metin
yapilart hakkinda bilgi verirken 7. sinifta 6grencilere “ikna paragrafi” ve “ikna
edici anlat” ile ilgili bilgi verilmesini ister (s. 23). Ayrica “Okuma” beceri
alaninda “Ogrenme Ciktist ve Siireg Bilesenleri” basligr altinda “Metinde
kullanilan ikna etme tekniklerini belirlemeye yonelik ¢6ziimleme yapabilme
a) Yazarin bagvurdugu ikna etme tekniklerini belirler. b) Belirledigi ikna etme
tekniklerinin birbirleriyle ve metinle iliskisini ortaya koyar.” ifadeleri yer alir. 7
ve 8. sinif 6grencilerinin kargihikta bulunma, tutarlilik, toplumsal kanit, sevgi
(hoslanma), otorite, kitlik (azlik), karsitlik ve uzlagma tekniklerini okuduklar:
ikna edici metinlerde belirlemeleri istenir (s. 46). Buna ek olarak 7 ve 8. simf
ogrencilerinin okuduklart basili ve dijjital medya metinlerinin igerigini ikna
teknikleri agisindan degerlendirmeleri de istenir (s. 47).

Programin “Konugma” beceri alaninda 7. ve 8. siuf 6grencilerinin ikna
edici konugmalar hazirlamalari istenir (s. 49).

Programin “Yazma” beceri alaninda “Ogrenme Ciktis1 ve Siireg Bilegenleri”
baghg altinda “Yazisinda igerik ve yapiya yonelik se¢imlerini yonetebilme a)
Yazma amacina uygun paragraf tiirinii seger. b) Yazma amacina uygun metin
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yapisini seger.” ifadeleri yer alir. 7 ve 8. simif 6grencilerinin ikna paragraflart
yazmalarini ister (s. 56).

Dolayistyla Ortaokul Tiirkge Dersi Ogretim Programu (2024) 6zellikle 7
ve 8. simf diizeyindeki 6grencilerin metin tiirii olarak ikna edici paragraflarin
ve metinlerin 6zelliklerini bilmesi, dinledigi/izledigi ve okudugu metinlerde
ve medya metinlerinde ikna tekniklerini tespit edebilmesi ayn1 zamanda
konugmada ve yazmada ikna tekniklerini kullanarak ikna edici konugmalar
ve yazili metinler tiretebilmesini istemektedir.

5. Ikna Edici Yazma

Metinlerin yazilig amaci onlarin farkli tislup, yapr ve sozciik 6zelliklerine
sahip olmalarini saglayabilir. Bu farklilik da onlarin farkli metin tiplerine tabi
olmasini saglar. Giinay (2013) metinleri anlatisal, betimleyici, agiklayici,
onceden haber verici, kanitlayici, séylesimsel, buyurucu ve s6zbilimsel olarak
sekiz tipe ayirir. Glinay’in kanitlayict metin tipi diye nitelendirdigi metinler
ikna edici metinlerdir. Bu metin tipinde yazarin amaci ikna etmek, savunmak,
okuyucunun fikrini kendi istedigi yonde degistirmektir.

Ikna edici metin tipinde bir kan1 6rneklerle somut olarak ortaya konur.
Bakig agisinin nedeni sOylenir ve yazarin konu hakkindaki duygular: ortaya
konarak ikna etme iglevi 6n plana ¢ikarilir. Ayni zamanda konuyla ilgili kargit
goriiglerin giiriitiilmesi i¢in mantikl agiklamalar yapilir. Yazarin diisiincelerini
yinelemesi ve okuyucu ile benzer diisiincelerini ortaya koymasi, taniklar
gostererek soylediklerini desteklemesi gerekir (Gtlinay, 2013).

Konuk (2017) ikna edici bir metnin 6gelerini yedi baglikta incelemektedir.
Bunlar savunulan tez, destekleyici gortigler, karg1 gortigler, gerekgelendirme,
duygusal yonlendirme, tekrar ve gagri boliimleridir. Ayrica metnin inandirici
olabilmesi igin metinde yazarin kaynak kullanimina ve detaylandirmaya (ikna
teknikleri kullanimi) dikkat etmesi gerektigi tizerinde durmugtur. Bu yap1
agagida kisaca tanitilmigtr:

5.1. Ikna Edici Metnin Ogeleri

5.1.1. Savunulan Tez: Tkna edici metinde yazarin okurunu inandirmaya
calistigr goriige savunulan tez denir. Savunulan tez yazarin “Nigin yazacagim?”
sorusunun da cevabidir. Tkna edici bir metinde savunulan tez bir ciimle ile
ortaya konmahdir (Konuk, 2017: 348).

5.1.2. Destekleyici Goriigler: Destekleyici goriigler yazarin savundugu
tezin inandirict olmasini saglayan ana nedenlerdir. Bir ikna edici metinde
yazar, her destekleyici goriis igin bir paragraf yazmalidir (Konuk, 2017: 350).
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5.1.3. Kars1 Goriisler: Yazarin savundugu tezin ziddi goriisler, karst
goriisleri olusturur. Tkna edici metinlerde karst goriisler ortaya konmali ve
bunlarin zayif yonleri giiriitiilmelidir. Bu, metnin inandiricihgini artirir (Konuk,

2017: 351).

5.1.4. Gerekgelendirme: Yazarin savundugu tezi destekleyen goriislerin
en az birer tane gerekgesi olmalidir. Bu sayede savunulan tez gerekgelerle
giiglendirilmis olur (Konuk, 2017: 354).

5.1.5. Duygusal Yonlendirme: Ikna edici metinlerde duygularin
kullanilmas1 ikna olasiligini artirir. Bu sebeple yazar okuyucunun duygularina
hitap edecek anlatimlar olugturmalidir (Konuk, 2017: 355).

5.1.6. Tekrar: Yazarin metinde savundugu diigiinceyi farkl ifadelerle
metinde tekrar dile getirmesidir. Bu tekrar, savunulan tezin okuyucunun
zihnine yerlesmesini kolaylagtirir. Ozellikle metnin sonunda, savunulan tez
farkli sozctikler kullanilarak tekrar edilmelidir. (Konuk, 2017: 360).

5.1.7. Cagri: Metnin son boliimiinde yazarin savundugu goriis igin
okuyucudan destek istemesidir. Yazar, kigisel yorumunu yazdiktan sonra
okuyucuyu harekete gegmeye davet etmelidir (Konuk, 2017: 361).

5.2. Inandiricilik

5.2.1. Kaynak Kullanim: Yazar, metninde giivenilir kaynaklardan alintilar
yapmali ve bilimsel ifadelerle bunlart sunmalidir.

5.2.2. Detaylandirma (Ikna Tekniklerinin Kullanimi): Yazar, metninde
dogrulugu kanitlanmig ikna tekniklerine yer vererek okuyucusunu etkilemeye
¢aligmalidir.

6. Tkna Edici Metin Olusturmada Yapay Zeki Destegi

Yapay zeka dil modelleri, ¢ok genis kapsamli veri 6beklert tizerinde ¢alisir,
dogal dil igleme tekniklerini kullanir ve insan dilini igleyerek tiretim yapar. Bu
modeller, derin 6grenme tabanl algoritmalardir. Bir dilin dil bilgisi yapisini,
kelimeler arasindaki iligkilerini ve anlamsal yapilar1 6grenir (Jurafsky & Martin,
2021). Son donemde, dil modelleri 6zellikle de derin 6grenme tekniklerinin
gelismesi sayesinde ivme kazanmugtir (Goodfellow at al., 2016).

Yapay zeka teknolojileri egitimde; 6grencilere kisisellestirilmis igerikler
olusturmak, ders plan1 hazirlamak, ders materyali gelistirmek, yaraticr igerikler
(senaryolar, hikdye metinler, sanatsal ¢aligmalar gibi) olugturmak, galigma
kagitlar1 veya kiigiik sinavlar hazirlamak, konu ile ilgili video ve gorseller
tretmek, otomatik 6lgme-degerlendirme sistemleri olugturmak ve uygulamak,
aragtirmalar planlamak ve veri analizi yapmak, verileri grafik ve tablolarla
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gorsellestirmek, otomatik alint1 ve kaynakga olugturmak gibi pek ¢ok fayda
saglar (MEB, 2025).

Yapay zekanin egitimde dogru ve etkin bir gekilde kullanilmasi i¢in dogru
komutlarin (promptlarin) girilmesi 6nem tagir (Yosumaz, 2024). Komut, bir
yapay zekd modelinin istenilen gorevi yerine getirmesi igin olugturulan ve
ifade edilen isteklerdir (Brown at al., 2020). Yapay zekadan istenilen verimin
alinmasi i¢in komutlarin agik ve net ifade edilmesi, hangi sorunu ¢6zeceginin
ya da hangi bilgiyi ireteceginin agikga ifade edilmesi, belirli bir amaca yonelik
olmasi, yeterli bilgi icermesi ve amaca uygun yapilandirilmas: gerekir (MEB,
2025).

Ikna edici metinlerin olugturulmast siirecinde yapay zek dil modellerinden
etkili bir sekilde faydalanilabilir. Tkna edici metnin yapisin kavrayan bir 6grenci,
uygun komutlar1 yazarak ikna edici metnin 6gelerini ve ikna tekniklerini yapay
zeka sayesinde hizli ve etkili bir sekilde olugturabilir. Agagida ChatGPT, Gemini,
DeepSeck, Copilot vb. yapay zeka uygulamalarinda kullanilabilecek komutlara
ornekler verilmig ve alinan cevaplardan yararlamlarak birinci uygulamadaki ikna
edici metin olugturulmustur. Ornek uygulamada ChatGPT’den yararlanilnustir.
Yapay zekanin komutlara birgok alternatif cevap olugturmas: sebebiyle
komutlarin altina cevaplarin hepsi yazilmamug, yalnizca agiklamalar yapilmig
ve segilen cevap belirtilmigtir:

Ornek Komutlar:

1. Komut: Hayvanat bahgelerindeki hayvanlarin 6zgiirliigiiniin
kisitlanmasini yanls buluyorum. Bu sebeple “Hayvanat bahgeleri kapatilmali!”
konulu ikna edici bir metin yazacagim. Bana ilgi ¢ekici ve konu ile ilgili
basliklar 6ner.

Agiklamalar: Bu komuta ChatGPT “Duygusal ve Vicdana Seslenen
Bagliklar”, “Hak ve Adalet Odakli Baghklar”, “Vicdani Sorgulama Igeren
Bagliklar”, “Carpict ve Kisa Bagliklar” ve “Bilimsel/Toplumsal Yaklagimli
Baghiklar” gruplari altinda toplam 15 adet baglik 6nermigtir. “Duygusal ve
Vicdana Seslenen Bagliklar” grubu altinda yer alan “Goremedigimiz Gozyaglar::
Hayvanat Bahgesindeki Sessiz Ciglik” baslig seilmistir.

2. Komut: Yazacagim “Hayvanat bahgeleri kapatiimali!” konulu ikna edici
metin igin bir tez climlesi olugturmam gerekiyor. Bana garpici ve akilda kalict
bir tez ciimlesi olustur.

Aciklamalar: ChatGPT bu komuta cevap olarak 3 adet tez climlesi
onermistir. Bunlar arasindan “Higbir canli sirf insanin merak ve eglencesi
i¢in demir parmakliklarin ardina mahkim edilemez; bu yiizden hayvanat
bahgeleri derhal kapatilmalidir.” ciimlesi segilmistir.
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3. Komut: Bu ikna edici metinde savundugum tezi destekleyen goriisler
one siirmem gerekiyor. Bana destekleyici goriisler oner.

Agiklamalar: ChatGPT bu komuta cevap olarak 5 alternatif destekleyici
goriig ve ayrintilarini sunmugtur. Bu goriislerden “Hayvan haklar1 ve 6zgiirlitk
ihlali” ve “Dogal davraniglardan uzak, psikolojik igkence” bagliklar1 altinda
sunulan goriig ve ayrintilardan yararlanilmugtir.

4. Komut: “Hayvanat bahgeleri, hayvanlarin dogasina uygun yagamasini
engeller ve onlarin psikolojik igkenceye maruz kalmalarina sebep olur.”
goriigiine gerekge olustur.

Aciklamalar: Bu komuta cevap olarak ChatGPT “Hayvanat bahgeleri
hayvanlar igin giivenli barinaklar olarak anlatilsa da buralar hayvanlarin
iggiidiilerini bastiran yapay ortamlardir.” cevabini vermis ve ardindan 6rnekler
sunmustur.

5. Komut: “Hayvanlarin dogal yasam alanlarindan koparilarak kafeslere
mahkam edilmeleri, temel yagam haklarinin ihlalidir.” goriigiine gerekge olustur.

Agiklamalar: Bu komuta cevap olarak ChatGPT 5199 Sayili Hayvanlari
Koruma Kanunu ile ilgili alintilar yapmig ve hayvanlarin hukuki agidan
haklarinin gasp edildigini anlatan uzun bir agiklamada bulunmugtur.

6. Komut: Metinde savundugum tezin ziddini ifade eden goriigler nelerdir?

Aciklamalar: ChatGPT bu komuta “Nesli Titkenmekte Olan Hayvanlari
”, “Egitim ve Bilinglendirme Amac1”, “Bilimsel Aragtirmalara
Katki”, “Giivenli Ortam Saglama”, “Ziyaretci Talepleri ve Ekonomik Katkr”
bagliklar1 altinda zit goriigler sunmug ve devaminda bunlar giiriitmek igin
agiklamalar da yapmugtir. Metinde bu bagliklardan “Nesli Tiikenmekte Olan
Hayvanlar1 Koruma Iddias1”, “Egitim ve Bilinglendirme Amacr” bagliklart
ele alinmustir.

Koruma Iddiast

7. Komut: “Hayvanat bahgeleri kapatilmalr” goriisiinii desteklemek igin
“otorite” ikna teknigini kullanabilecegim kisa bir metin olustur. Unlii bir
etologun konu ile ilgili bir soziinii paylas.

Agiklamalar: Bu komuta cevap olarak ChatGPT etologlarin konu ile ilgili
agiklamalarina yer vermis ve iinlii etolog Jane Goodall’in hayvan esaretine
karg1 ¢iktig1 bir soziint alint1 olarak sunmugtur.

8. Komut: “Hayvanat bahgeleri kapatilmali” goriigiinii desteklemek igin
sevgi ikna teknigini kullanabilecegim kisa bir metin olustur.

Aciklamalar: Bu komuta cevap olarak ChatGPT sevgi ve merhamet
duygularini harekete gegiren bir paragraf olugturmustur.
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7. Uygulamalar

Bu boliimde 6grencilerin ikna edici metin yazma becerilerini geligtirmek
amactyla iki uygulama tasarlannugtir. Tk uygulamada ikna edici metnin 6gelerini
olusturmak ve bazi ikna tekniklerinden yararlanmak igin ChatGPT kullanilmugtir.
Uygun komutlarin nasil verildigi ise “Ikna Edici Metin Olusturmada Yapay
Zeki Destegi” baghginin “Ornek Komutlar” boliimiinde sunulmugtur. Bu
etkinligin amaci 6grencilerin ikna edici bir metin olustururken yapay zekadan
nasil yararlanabileceklerini gostermektir. Tkinci uygulamada ise 6grencilerin
yapay zekay da kullanarak benzer bir ikna edici metin olugturmalari istenmistir.

1. Uygulama

GOREMEDIGIMIZ GOZYASLARI: HAYVANAT
BAHCESINDEKI SESSIZ CIGLIK

Bir an igin hayvanlarin diinyayi ele gegirdigini diigiiniin.
Artik hayvanlar insanlardan daha zekiler ve insanlara
istedikleri her seyi yapabiliyorlar. Ornegin okula giderken bir
aslan yolunuzu kesiyor ve sizi yakalayip demir parmaklikls
bir kafese koyuyor. Sizi bir kamyonla hayvanlarin yagadig:
bir ormana tagtyor. Artik dmriiniizii burada parmakliklar
ardinda gegireceksiniz. Sizin yagaminizi merak eden
hayvanlar ise o parmakliklarin ardindan sizi izleyecek.
Omriiniiz boyunca annenizi, babanizi, arkadaglarinizi,
sevdiklerinizi goremeyeceksiniz. Nasil olurdu? Mutlu
olabilir miydiniz? Iste insanlarin hayvanat bahgelerindeki
hayvanlara yaptig1 sey tam olarak bu. Onlar1 merak eden
insanlar izlesin ve eglensin diye onlar tutsak ediyor ve

dogal yasamlarindan kopartyoruz. Oysa higbir canlt sirf
insanin merak ve eglencesi i¢in demir parmakliklarin ardina | Savunulan Tez

mahk@im edilemez, bu yiizden hayvanat bahgeleri derhal
kapatilmalidir.

1. Destekleyici

Hayvanat bahgeleri, hayvanlarin dogasina uygun
GOriig

-
yagamasini engeller ve onlarin psikolojik iskenceye maruz

kalmalarina sebep olur. Hayvanat bahgeleri hayvanlar icin
giivenli barinaklar olarak anlatilsa da buralar hayvanlarin -» Gerekgelendirme

i¢glidiilerini bastiran yapay ortamlardir. Bir filin siirtiye
katihip go¢ etme istegini, bir kusun kilometrelerce 6zgiirce
ugma ihtiyacini hayvanat bahgelerinde kargilayabilmek
imkansizdir. Hayvanat bahgeleri yalnizca fiziksel degil ayni
zamanda ruhsal esaret alanlaridir. Strese giren hayvanlar
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stirekli ileri geri yiiriime, bagini sallama gibi hareketler
yapar ya da kendilerine zarar verir. Bu duruma zoochosis
denir ve bu, hayvanlarin psikolojik ¢okiis yasadiginin
gostergesidir.

Hayvanlarin dogal yagam alanlarindan koparilarak >
kafeslere mahkim edilmeleri, temel yasam haklarinin
ihlalidir. Bu durum yalnizca ahlaki degil, hukuki agidan
da bir hak ihlalidir. Tiirkiye’de ytirtirliikte olan 5199 Sayil
Hayvanlar1 Koruma Kanunu’nun 4. maddesi, hayvanlarin
“yagama hakkina saygi gosterilmesi” ve “dogal ihtiyaglarinin -
kargilanmas1” gerektigini agikga belirtir. Ayrica ayni
kanunun 5. maddesinde, hayvanlarin “dogal davranislarim
sergileyebilecekleri ortamlarin saglanmast” zorunlulugu
vurgulanir. Oysa hayvanat bahgelerinde tutulan canlilar ne
avlanabilir, ne siiriileriyle gezebilir ne de 6zgiirce hareket
edebilir. Bir kaplanin beton zeminde, bir filin zincirle bir
kaziga bagl yasamasi, kanunda giivence altina alinmig
bu haklarin agik ihlalidir. Bu nedenle hayvanat bahgeleri,
yalnizca etik degil hukuki ilkeler agisindan da kapatilmasi

gereken modern esaret alanlaridir.

Bazi insanlar hayvanat bahgelerinin birgok faydas:
oldugundan bahsedebilirler. Ornegin hayvanat bahgelerinin -
nesli titkenmekte olan hayvanlari koruma altina aldig:
iddias1 bunlardan biridir. Ancak nesli titkenmekte
olan hayvanlar1 koruma altina almanin tek yolu onlar1
hayvanat bahgelerinde tutsak etmek degildir. Bu, istenirse
hayvanlarin dogal ortaminda da gergeklestirilebilir. Ya da
hayvanat bahgelerinin 6zellikle ¢ocuklara doga sevgisi .
agiladigini, onlara hayvan sevgisi kazandirmak igin 6nemli
oldugunu vurgulayan goriigler vardir. Ancak hayvan sevgisi
kazandirmak i¢in hayvanlar1 tutsak etmek bencilce bir -
davranigtir. Hayvanlar belgesellerden, kitaplardan, ¢izgi
film ve filmlerden de tanitilabilir ve sevdirilebilir.

Uzman ectologlar hayvanlarin kapali alanda
yagatilmasinin onlar iizerinde ciddi davranig bozukluklarina
sebep oldugunu agikga ifade ediyorlar. Unlii etolog Jane
Goodall hayvanlarin dogal yagam alanlarinda korunmasi -
gerektigini ifade ediyor. “En azindan, su anda metal
hapishanelerinden bog, umutsuz gozlerle digar1 bakan
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ylizlerce sempanze igin sesimi yiikseltebilirim.” diyerek
hayvanlarin tutsak edilmesine kars ¢ikiyor.

Bir kez olsun tutsak edilmig o umutsuz hayvanlarin
gozlerine bakin. Onlarin da bizim gibi duygular var.
Onlarin da yavrulari, evleri var. Onlart demir parmakliklar
ardinda tutarken ger¢ek sevgiden nasil bahsedebiliriz?
Sevgi sahip olmak degil, yagam hakkina saygi duymaktir.
Onlar1 gergekten seviyorsak onlarin 6zgiir yagamalarin
desteklemeli, hayvanat bahgelerini sonsuza dek kapatarak
onlarin sessiz ¢igliklarina son vermeliyiz. Gergekten
hayvanlar1 seviyorsak daha ne duruyoruz?

Rasim Towraker | 95

>

Sevgi/Duygusal

Yonlendirme

Tekrar

Cagn




96 | Yapay Zekd Destekli Ikna Edici Metin Yazariyj

2. Uygulama

Asagidaki yazma alanina yapay zekadan da yararlanarak ikna edici bir
metin yaziniz. Yazinizdaki ikna edici metin unsurlarmi ve ikna tekniklerini
gosteriniz.
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